Lyckad brevkampanj for
Spiltan - tva affarer klara :

Investmentbolaget Spil-
tans brevkampanj for att
ragga nya investerings-
objekt bland mindre
onoterade bolag har gett
resultat.

Spiltan blir ny delédgare
i entreprenadmaskinfoére-
taget JLM Ditch Witch
Scandinavia i Malmé.

”Folk har hort av sig hela aret
fran olika typer av foretag”,
siger Per Hékan Borjesson,
vd for Spiltan.

For snart ett ar sedan pro-
vade investmentbolaget Spil-
tan ett nytt satt att ragga in-
vesteringsobjekt bland mind-
re onoterade bolag. I ett brev
till 4 000 entreprendrer runt
om i landet som har foretag
med ett marknadsvirde péa
mellan 30 miljoner kronor
och 150 Mkr erbjod Spiltan
ett alternativ till att sélja till
riskkapitalister.

Spiltans nisch ar att kopa
minoritetsposter i onoterade
bolag forutsatt att foretags-
ledningen stannar kvar som
partner.

”Reaktionen fran manga
var att de inte visste att det
fanns alternativom man inte
ville slappa kontrollen over
sitt foretag.”

Niarmare 100 foretagare
svarade pa brevet, och med
ett femtontal av dessa har
eller fortsétter Spiltan att ha
samtal. Hittills har dessa dis-
kussioner resulterati tva kop.

Gick in i maklarkedja

Den forsta affaren gjordes
redan i april forra dret da
Spiltan gick in som ny del-
agare i fastighetsmiaklarked-
jan Remax svenska franchi-
sebolag genom att kopa 40
procent av aktierna. Kope-
skillingen har inte offentlig-
gjorts.

”Vivisste att konjunkturen
skulle vinda, men vi ser anda
mojlighet for en ny kedja att
etablera sig.”

Ager en tredjedel
Affar nummer tva har slut-
forts precisidagarna. Spiltan
blir ny deldgare i JLM Ditch
Witch Scandinavia i Malmo,
ett bolag som séljer ameri-
kanska horisontalborrmaski-
ner av market Ditch Witch.
Bolaget omsatte forra aret
100 miljoner kronor och gjor-
de en vinst pa 12 Mkr.

”Vihar kopt en minoritets-
andel pd 31 procent, en
grundinvestering pa cirka
10 Mkr for oss plus tilliggs-
kopeskilling. Det r ett span-
nande bolag, och visst kom-
mer det att drabbas av kon-
junkturen men med okade
infrastrukturinvesteringar
tror vi pa det har.”

Och Per Hikan Borjesson

riaknar med fler afférer i &r.

”Konkurrensen om objek-
ten har helt klart minskat.
Det ar ett okej ldge att hitta
intressanta  investeringar.
Priserna méste justeras ned,
men vi har fler affirer pa
géng.”

Tuffare kredithantering
och lagkonjunktur ir inget
som har drabbat Spiltan och
dess onoterade portfoljbolag
annu.

”Spiltan dr i princip obela-
nat, kan lana 10-20 procent
av var balansrdkning, men
laget gor oss annu mer kon-
servativtivéra investeringar.
Samtidigt har vi stabila ono-
terade bolag som tickar och
gér. Daremot har vara note-
rade innehav definitivt drab-
bats”, siager Per Hikan Bor-
jesson.
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SAKER PA SIN SAK. "Det &r ett spannande bolag, vi tror pa det
har”, sager Spiltans vd Per Hakan Bérjesson, om investeringen

i JLM Ditch Witch.
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